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싱가포르에서 바이어 발굴을 진행하면서 두 곳의 바이어로부터 회신을 받았다. 첫 번째는 
싱가포르의 화장품 및 미용 제품 도매회사에서 OEM 을 의뢰하는 제안을 받은 경험이었다. 
이 제안에 대한 답장은 ‘한상곤’ 교수님의 도움을 받아 작성하였다.  교수님께서는 다양한 
실무 경험을 바탕으로 조언과 문제 해결 방법을 제시해 주셨고,  이를 통해 국제 무역의 
실질적인 과정을 이해하고 배울 수 있었다. 바이어와 이메일로 소통하며 글로벌 비즈니스 
일부를 직접 체험할 수 있었고, 신기했던 경험이었다.

두 번째로,  싱가포르의  K-beauty  온라인 이커머스(B2B)  전문 기업으로부터 수출 단가표 
요청과 총판 계약 관련 회신을 받았다. 그러나 회사 측 사정으로 인해 최종적으로 계약을 
체결하지 못해 아쉬움이 남았다.  그럼에도 불구하고 이러한 경험만으로도 글로벌 시장에 
대한  통찰과  자신감을  얻게  되어  충분히  값진  시간이었다.  이러한  성과는  구글링을 
활용하여 집중적으로 싱가포르의 특정 지역 바이어를 발굴한 결과였다.  중간중간 진행된 
특강을 통해 구글링 외에도 링크드인이라는 플랫폼을 활용하는 방법을 배우게 되었고, 이는 
내가 기존에 활용하지 않았던 바이어 발굴 방법에 대한 새로운 시각을 열어주었다.

이후 가장 기억에 남는 활동 중 하나는 캠퍼스 부스 행사 준비였다.  행사를 처음으로 
기획하고 진행해보는 경험이어서 생소하고 어려움도 있었지만, 이를 통해 기획력, 문제 해결 
능력,  그리고 협업의 중요성을 깊이 깨달았다.  나는 행사 준비 과정에서 웹 전용 홍보 
포스터와 배너 디자인을 맡았다. 중요한 정보를 간결하고 쉽게 전달하기 위해 여러 디자인 
요소를 고민하며 작업을 진행했다. 이를 통해 시각적 표현의 중요성을 깨닫고, 참여자들에게 
효과적으로 메시지를 전달하는 방법을 습득할 수 있었다. 결과적으로 약 100 명의 학생들이 
참여하였고,  이  중  절반은  외국인  유학생,  나머지  절반은  한국인이었다.  행사를  통해 
맥스클리닉 글로벌 계정 팔로워 수가 약 35% 증가하였고, 유의미한 설문 조사 결과도 얻을 
수 있었다.

행사 이후에는 인플루언서 발굴 활동이 특히 인상 깊었다. 바이어 발굴을 어느 정도 마친 후, 
팀원들과 업무를 세분화하였고 나는 홍보팀에서 맥스클리닉 글로벌 계정의 인스타그램 
피드 멘션  작업을 맡았다.  이전 캠퍼스 부스 활동에서처럼,  어떤  문구가 피드와 조화를 
이루는지  고민하며  게시물을  작성했다.  이를  통해  고객의  관심을  끄는  타겟  맞춤형 
커뮤니케이션의 중요성을 체감할 수 있었다. 최종적으로 우리 팀은 아랍에미리트 내 1 위 K-
beauty  유통업체에 수출에 성공하였다.  이 과정은 단순히 목표를 달성하는 것을 넘어, 
팀원들과 협력하며 함께 성장할 수 있는 값진 경험이었다.  모든 팀원들이 각자의 역할에 
최선을 다한 덕분에 유의미한 결과를 낼 수 있었다. 특히 ‘한상곤’ 교수님의 실무적 조언과 
격려는 이번 프로젝트의 성공에 결정적인 역할을 했다.  이번 경험을 통해 국제무역의 
실무적 과정을 체험하며,  글로벌 시장에서의 전략적 사고와 문제 해결 능력을 기를 수 
있었다. 무엇보다 팀워크와 끊임없는 도전이 성공의 핵심이라는 점을 깊이 느꼈다.


